clouder

MysSlenka Clouderu vznikla na zakladé zpétné vazby klientl a partnerd nasi materske firmy Xevos. Ti casto pri
nakupu novych pocitacu musi délat kompromisy mezi cenou a vykonem. Soucasné nas zene kupredu rust
svétoveého Cloudového trhu a zvysSujici se rychlost a pripojeni internetu po celém svété. Bavi nas vize vytvorit
zarizeni, které bude kdykoli aktualni, uzivatelsky prizpusobiveé, designové zajimavé a predevsim cenoveé dostupné.

Jak tedy bude zarizeni fungovat? Clouder jednoduse pripojite k monitoru a pracovni plochu, jak ji znate, mate
okamzité k dispozici. VeSkera data jsou ulozena v cloudu, takze k nim mate snadny pristup z domova nebo z
prace. Clouder je také snadno prenositelny a skladovatelny. Clouder staci pripojit, prihlasit se a béhem nékolika
okamziku muzete pracovat, hrat hry nebo sledovat video. At uz potrebujete prvotridni vykon, nebo jen odpovédét
na par emailt, Clouder se hodi pro oboji, C¢im méné vykonu a kapacity potrebujete, tim méné zaplatite. Nastaveni
Clouderu si muzete také kdykoli zménit dle vlastnich potfeb a pozadavku. Stejné tak si muzete zvolit i operaéni
system podle libosti, vzdy aktualni a zabezpeceny. Jednoduse receno chceme zkombinovat reseni hardwaru a

softwaru tak, ze uzivatel plati jen za vykon, ktery skutecné pouziva a své nastaveni muze kdykoliv zménit.

Nase reSeni nemav tuto chvili primou konkurenci. Nejblizsi konkurence operuje v reSenich, kdy se jedna predevsim

o produkty/sluzby zasahujici nasi oblast jen ¢astecné.

V soucasné dobé se zabyvame technologickou - softwarovou proveditelnosti produktu. Dle naSich vypoctu a
testu je tento produkt bez vyraznéjsich nastrah realizovatelny. Nové vytvoreny tym programatort uz pracuje na
realizaci uzivatelského rozhrani. Mame vyreSené hardwarove komponenty a design produktu. Hledame investora
a partnera, ktery ma zkusenosti s nasazovanim produktu jako je ten nas na globalni trh.




Datum uvedeni produktu na trh

Nasim cilem je rok 2018, kdy bychom chtéli finalni a odzkouseny produkt uvest na trh.
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Stupen Inovace

Clouder predstavuje reseni hardware-software-infrastruktury, ktera ma za cil nahradit stolni pocitace, jak je
dnes zname. Toto reseni umoznuje vmeéstnat v podstaté neomezeny vypocetni vykon do zarizeni velikosti
nékolika malo centimetru s energetickou spotfebou srovnatelnou s mobilnim telefonem pri zajistéeni maximalni
mobility, uzivatelske privétivosti a za minimalni porizovaci naklady.

Clouder je reseni, které zahrnuje jak infrastrukturu tak i koncoveé zarizeni a vyuziva stale rostouciho trhu
cloudovych sluzeb. Redeni uspokoji firemni i koncové zakazniky, kdy v obou pfipadech je zamér poskytovat
toto reseni jako sluzbu v ramci mésicniho predplatného s naklady pro zakaznika obdobnymi jako dnes utraci za
telefon. Cim méné vykonu a kapacity zakaznik potfebuje, tim méné zaplati.

| presto, Ze jsme na projektu zacali pracovat v lednu 2017, tak jsme byli vybrani mezi ceské startupy, které se
mohly prezentovat na Tech Crunch Disrupt v San Franciscu, kde jsme nasbirali spoustu kontaktd na potencialni
investory, partnery a zakazniky.

Reseni je zcela inovativni i z divodu, Ze neexistuje stejny (podobny) produkt. Pocitac jako takovy si muzete nosit
s sebou a kdykoli ho budete potrebovat, staci pripojit k monitoru a klavesnici. Vykon muzete mit v prakticky
neomezeny vykon. Velikost je srovnatelna s vétSim mobilnim telefonem. Samotny Hardware lze pripojit nejen k
monitoru, ale obsahuje také moznost pripojeni USB zafizeni, zvukovych zarizeni, pamétovych karet, wi-fi, LAN
a Bluetooth konektivitu.

Nas produkt napliuje obecné predstavy Setreni energii. Pro srovnani standardni pocitac ma spotrebu priblizné

65w, oproti tomu nase reSeni ma spotrebu cca 5w.

Pridana hodnota pro zakaznika:

Hardware - prijatelny rozmeér, pripojitelnost k LCD/TV, Wi-Fi, LAN & BT konektivita, USB, Audio/ video vystupy,

podpora prislusenstvi

Software - privétivé uzivatelské rozhrani, moznost zmeény nastaveni, kvalitni zabezpeceni, vzdy aktualni

operacni systém

Data vzdy a vsude

Nizké porizovaci naklady a provozné srovnatelné s tim co utrati za volani
Velmi nizka spotreba (5w)

Potencialné neomezeny vykon pocitace

Dlouha zZivotnost



Uplatnitelnost na trhu

Cilovym trhem jsou vsichni koncovi uzivatelé technologicky vyspélych lokalit - spotrebitelé, domacnosti
pripojenych k internetu, nicméné podstatnym milnikem budou firemni zakaznici, pro které toto reseni bude
znamenat vyznamne snizeni provoznich nakladu pri stejné nebo vyssi vykonnosti, a soucasné neprimo pomohou
pripravit produkt na spotrebitelsky trh. Prvotni spotrebitelsky trh predpokladame ve vyspélejsich ¢astech svéta

- zapadni a severni Evropé a USA. Nasim cilem je zasahnout cely globalni trh.

Trzni prilezitosti:
Kombinace technického a obchodniho modelu
Rust globalniho cloudového trhu - 18% v roce 2017
Velikost trhu podnikovych zakaznika - 70 mil. PC / rok
Velikost spotrebitelského trhu - 40 mil. PC / rok
Zvysujici se rychlost a pokryti internetu - 15% za rok

Spoluprace s poskytovateli internetovych sluzeb

V prvni fazi planujeme vstoupit na trh firemnich zakazniku, kde se ro¢né operuje s cca 70 mil. kusu stolnich
PC, a ktery stejné jako v pripadé obdobnych IT reSeni nejen z historie poslouzi jako ,mezistanice* pro celkovy
trh koncovych spotrebiteld, kde se velikost trhu odhaduje na dalSich 40 mil. kustu ro¢né. Cesta, jak se dostat
k firemnim zakaznikum, je predevsim v jasné spocitatelné uspore nakladu, flexibilité nasazeni naseho reseni
a soucasné zajisténi uplatnéni v budoucich scénarich fungovani IT prostredi kazdé organizace. Vstup na
,consumer" trh predpokladame spolecné s jednim ¢i vice budoucimi partnery z rad ISP Ci telco provider, jejich
business model je postaven obdobné jako je nas zamér, a kdy je mozné uvazovat o ¢astecném zaclenéni do

jejich infrastruktury.
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Ekonomicky dopad na firmu

V soucasnée dobé jiz jedname s odbérateli a analyzujeme moznosti obchodniho modelu.

Nasi predstavou je obchodni model podobny telekomunikacnim sluzbam s podporou. Monetizace celého
feSeni spociva v mnozstvi platicich uzivatelu za sluzbu Clouderu, kdy zasadnim ukazatelem jsou zvysujici
se vynosy z rozsahu. Tzn. Cim vice platicich uzivatelu, tim vétsi zisk. Tato monetizace je také postavena na
celkovéem snizovani provoznich nakladu na kus, protoze je vyuzivana sdilena infrastruktura-konkrétni uzivatel
pravdépodobné nikdy nevyuzije cely pridéleny vykon. Vyrobni naklady na zarizeni bychom radi pokryli z vynosu

za prodej sluzby.

Vzhledem k tomu, ze se jedna o globalni produkt, predpokladame velmi vyrazny dopad na obrat spolecnosti.
Z tohoto duvodu bychom radi produkt globalizovali za podpory silného a stabilniho investora. Cely obchodni

model pocita s navratnosti investice do 5 let.



